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Wer wir sind?

Wir helfen KMUs auf diversen Plattformen gefunden zu werden und Umsatz zu generieren   


Der [vdav] � Verband Deutscher Auskunfts- und Verzeichnismedien e.V. ist der Wirtschaftsverband der Unternehmen, die in Deutschland lokale Sichtbarkeit organisieren. Unsere Mitglieder: 



rene ersse
ereinis n P orniete
iite snsnieter r en Miestn

Liebe Bastienne,
wir würden Dich sehr gerne als Speakerin zum VDAV Branchentreff 2026 nach Berlin einladen. 



Kurz gesagt, nach unserem
 diesjährigen Motto:


Warum dieses Event relevant ist?

Unsere Branche steht nicht nur vor einem Formatwechsel, sondern vor einer echten Systemveränderung:


V iele KMU wissen, dass KI relevant ist, aber nicht, wie sie sie konkret 
einsetzen sollen.

Digitale Sichtbarkeit allein reicht nicht mehr – es geht um smarte 
Automatisierung, E izienz und Wettbewerbsfähigkeit.

KI verändert nicht nur einzelne Prozesse, sondern wie Unternehmen 
arbeiten, entscheiden, kommunizieren und wachsen

Unsere rund 100 Mitgliedsunternehmen erreichen mit über 2.000 Produkten der lokalen Suche Millionen von KMU und stehen aktuell vor sehr konkreten strategischen Fragen:


Wie wird KI integraler Bestandteil lokaler Geschäftsmodelle?

Wie können Verlage & Verzeichnisse als KI-Enabler auftreten?

Wie profitieren KMUs real und messbar von Tools wie ChatGPT?

Welche strategischen Weichen müssen jetzt gestellt werden?

Genau hier sehen wir enormes Potenzial für OpenAI.

Who is in the room?

C E s, Shareholder führender Medienhäuser, darunter eise, 
müller x ne
Strategieverantwortliche und Produktleiter:inne
Innovations- und Digitalverantwortliche

Führende Sales-Pros mit direktem KMU-Kontak

unge Tech-Talente und Branchenpartner:inne

Einladungunsere an Dich

Wir würden Dich gerne in einem der folgenden Formate einbinden (idealerweise sogar beide):


Arbeitstitel: Comfort Zones Are Expensive � From Print Exit to AI-First Business(Gemeinsam mit: Ansgar Heise (CEO, Heise Medien) & Michael Kranich (CEO, Deutsche Tele Medien)(Fokus: Transformation von Print zu Digital � und welche Rolle KI dabei konkret spielt.

Format 1 - Panel







19. Mai

Arbeitstitel: AI for SMEs � Wie ChatGPT lokale Geschäftsmodelle neu definiert. Fokus:


Format 2 - Keynote







20. Mai

Wie Chat GPT und generative KI KMUs unmittelbar unterstützen können 
Finanzen, Marketing, Kundenservice, Daten, Produktivität

Welche Rolle Medienhäuser, Verlage und Verzeichnisse als lokale 
Vertrauens- und Umsetzungspartner spielen können – als Brücke zwischen 
globaler KI-Technologie und dem regionalen Mittelstan
Wie aus KI-Tools marktfähige Produkte und neue Umsatzmodelle entstehe

Es geht nicht um Buzzwords, sondern um konkrete Strategien, die morgen wirken.

Entscheider:innen und Umsetzer:innen

Wir würden uns sehr freuen, Dich in Berlin begrüßen zu dürfen.

Ein Impuls von OpenAI würde nicht nur Interesse erzeugen, sondern strategische Entscheidungen beeinflussen.


Herzliche Grüße
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Titel: Big Platforms & the Local Economy
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Wie definieren Plattformen heute lokale Sichtbarkeit und Relevanz?
Wo besteht Potenzial für Kooperation statt Konkurrenz?
Welche Rolle spielen Datenqualität, Vertrauen und Herkunft?
Wie verändert sich lokale Discovery durch neue 
Formate, KI und Nutzungslogiken?
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Warum lokale Marken & geprüfte Daten wieder strategisch relevant werden.

PROGRAM

VDAV

DAY 2 � Mittwoch, 20. Mai 2026

09:00 -10:00 | VDAV Member Assembly


Strategischer Realitätscheck aus Plattform-Sicht.


10:00 - 10:40
Be found, be chosen, be local -
Wie TikTok lokale Nachfrage erzeugt



10:40 �11:00 
Trust Is a Competitive Advantage


Was DSA, DMA & Co. konkret für unsere Branche bedeuten.


11:00�11:40 
Europeˇs Digital Playbook
Regulierung, Souveränität & neue Spielräume




Politischer Ausblick auf Standort & Wettbewerbsfähigkeit.


16:30�17:00
The Next Move
Innovation, Talent & Europeˇs Competitive Edge




17:00�17:30
Official Closing
Comfort Zones Are Still Expensive � What We Do Now




Kurz gesagt

Präsentation der Ergebnisse & Award Ceremony.


15:00�16:00 
Hackathon Spotlight
New Gen Talents



11:40�14:30 
Lunch on the Water & Transfer to pdm solutions @MotionLab



Von Vision zur Realität.

14:30�15:00 
Innovation in Action
Applied AI & Product Development



ab 17:30 
Dinner, drinks & dance
@MotionLab



Zwei Tage.
Transformation, Sales, Plattformrealität & Europa.
Praxis statt Buzzwords.
Strategie statt Theorie.





first version

Warum lokale Marken & geprüfte Daten wieder strategisch relevant werden.



first version

Fokus: Transformation, neue Geschäftsmodelle 
& Sales-Praxis


DAY 1 � Dienstag, 19. Mai 2026

14:00�14:15 | Opening

Das Telefonbuch × Fraunhofer × Mercedes-Benz. Ein reales Innovationsprojekt aus der Praxis.



14:15�14:30 
Prototype: Innovation in Action


Brand, Demand & Growth Across Europe
Marktperspektive statt Technologiefokus:
Warum Innovation nur gewinnt, wenn sie auch angenommen wird.




14:30�15:00 
Winning in Fragmented Markets


Was funktioniert nach Print wirklich?
Wo entstehen neue Erlösmodelle?
Welche Rolle spielt KI konkret?



15:00�15:30 
Panel: Comfort Zones Are Expensive � 
CEOs, Plattform- und Sales-Perspektiven diskutieren:




15:30�16:00 
Coffee Break


Nachfolge-Welle im Mittelstand: Risiko für Kundenverlust � Chance für neue Erlösmodelle.



16:30-16:45
Generational Shift as a Business Opportunity



17:45�18:00 
Wrap-up & Outlook


Reputation & Bewertungen als messbare Lead-/Conversion-Maschine.



16:15�16:30 
Trust Converts


19:00 
SIINDA / VDAV Evening @BRLO



Fachkräftemangel als monetarisierbares Produktfeld


16:00�16:15 
Deep Dive: Neue Umsatzfelder - Talent as a Business Model



16:00 
Perspektivwechsel | re:publica (optional)


Kuratiertes Update zu Plattformen, KI & digitalen Trends
inkl. Übergang zum Networking-Abend.



Praxislösungen aus dem Markt.
Klare Cases. Konkrete Umsätze.
Kein Marketing � nur Relevanz.



16:45-17:45
Curated Sales Spotlight


first version

Fokus: Plattformmacht, Europa, Vertrauen 
& Innovation
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